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Comercio internacional  

 

 

• Exportación  

• Demanda internacional  

• Economía  

• Tratados de libre comercio  

 



Las PYMES  

 

 

• El 95% de las empresas en México  

• Fuentes de empleos  

• Océanos rojos 

• Apoyo a pequeñas y medianas empresas 

 

 

 



El impacto de la 

globalización en las PYMES 



Pricing y Costing como métodos de 

evaluación de retos y oportunidades 

COSTING 

• Es una técnica para la 
determinación de precios 
basada en conocer los costos 
totales por producto, agregar 
una utilidad deseada y, con ello, 
se obtiene el precio de venta. Es 
decir, se parte de los costos 
para determinar el precio. 

• Desventajas: 

Precio muy bajo      Desconfianza 

Precio muy alto       No ser 
competitivo 

 

PRICING 

• Consiste en determinar el precio 
de venta con base a un precio 
definido en el mercado. 
Partiendo de ello, se realiza un 
retroceso de gastos, a efectos 
de identificar la utilidad que el 
mercado permite, que resulta 
de comparar nuestros costos 
contra el precio del producto 
puesto en planta o que es lo 
mismo al precio de mercado 
restar los gastos relacionados.  

 



Metodología 



Situación Actual 

Estructura simple 

Maquinaria sencilla 

Costo Unitario : $ 35.00 

Precio de Venta Unitario : $ 70.00 

Utilidad Mensual :  $16, 306. 00 



Proyecciones Financieras 

• Total  

Reingeniería 

• Inversión Inicial $ 750,000 

• Crédito a Fondo perdido por $ 150,000 Inversión 

• Aumenta en promedio $300,000 

Utilidad 

• Nacionales: aumentan un 10% anual 

• Extranjero: aumento de 12 pallets anuales  Ventas 



Evaluación Financiera 

Punto de	Equilibrio $ 647,528.49

Valor	Presente Neto $	2,309,401.00

Tasa Interno	de	Retorno 86%

Periodo	de	Recuperación 3er	año

Relación Beneficio Costo 4.08



¡GRACIAS! 


