Naturaleza del negocio
Los 12 puntos iniciales
Integrantes del equipo (por apellido y alfabéticamente)
Antes de iniciar el negocio es necesario tener  un perfil de gran visión, que permita definir de una manera más concisa la escancia del mismo, para ello elabore los siguientes puntos (nota esta es la idea inicial que durante el trayecto de su elaboración puede cambiar, lo que no debe cambiar es la idea del negocio):

1.- Evaluar las ideas de negocio (las 2 mejores de cada integrante) utilice el mismo formato que ocuparon para las ideas individuales. Puede utilizar otras variables o adicionar otras a las existentes en el formato.

2.- Descripción breve de la idea seleccionada lo mas explícitamente (unos 5 a 10 renglones) 

3.- Justificación de la idea, aquí se justifica la importancia, especificando necesidades que cubre y/o el problema que resuelve
4.- Nombre de la empresa, mediante el mismo método de la selección de la idea, elabore una tabla que contenga 5 a 10 posibles nombres que reúnan las siguientes características: Descriptivo, original, atractivo, claro y simple, significativo, agradable, de puntos de 1 a 5 en donde 1 poco y 5 mucho.Seleccione el de mayor puntuación

5.- describa brevemente el porqué se utiliza el nombre seleccionado.

6.- Descripción de la empresa

A) Giro y breve descripción del bien o servicio a prestar

B) Ubicación o localización (macro localización y micro localización)

C) Tamaño (Micro, pequeña, mediana o grande) según criterio de la Secretaría de Economía, esta es una idea inicial de que tamaño creen que será

7.- Misión, visión  y objetivos de corto y largo plazo
8.- Ventajas competitivas

9.- Análisis de la industria o sector al que pertenece.

10.- Producto y/o servicios que prestará

11.- Calificación para entrar al área (principalmente técnica y administrativa)

12.- Apoyos para elaborar el plan.

